Business model canvas for vardeskapande larande

NATVERK/PARTNERS

Vilka samarbetspartners
behover ni och vilka
kontakter behover tas?

"

NYCKELAKTIVITETER

Vilka avgbrande processer
och aktiviteter ar det som
skall utforas?

NYCKELRESURSER

Vilka resurser och vilken
utrustning och kompetens
behovs?

/

Vilka kostnader uppstar och vad kan behdva sta tillbaka?

KOSTNADER

ERBJUDANDE
Vad ar vardeerbjudandet?

Vilken fraga ar det ni skall
stalla till eleverna? / Hur
skall de involveras?

Vad skall er verksamhet
syfta till for
eleverna/mottagarna?

PERSONEN/ TEAMET
Vad kan ni?
Vad driver er?
Vilka kéinner ni?

KUNDRELATIONER

Pa vilket satt skall ni
samarbeta med eleverna
eller mottagarna?
Hur skall ni halla
engagemanget vid liv?

DISTRIBUTIONSKANALER

Nar skall arbetat ske?
Hur skall ni nd externa
mottagare

KUNDSEGMENT

Vilken elevgrupp skall ni
arbeta med?

Vilka externa mottagare
finns?

INTAKTER/ VARDEN

Vilka varden vill ni uppna for eleverna (kunskap och férmagor)?

Vilka varden vill ni skapa for externa mottagare?

En bearbetning av modellen Business Model Canvas, efter Osterwalder & Pigneur (2010)




